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WIR SUCHEN  

SIE

JETZT ONLINE 

BEWERBEN

IHRE AUFGABEN 
	 Kompetente und aktive Beratung sowie Betreuung des vorhandenen Kundenstamms 
	 Gezielte Neukunden-Akquise im Bereich B2B in der Medizintechnik
	 Durchführen der Bewertung von Spezifikationen
	 Ausarbeiten von Angeboten und Kalkulationen mit den internen Abteilungen sowie in  
	 Abstimmung mit dem Kunden
	 Nachverfolgen der Vertriebsaktivitäten sowie Übernahme der Kontaktpflege und einer 		
	 gewissenhaften After-Sales-Betreuung
	 Mitwirkung als Schnittstelle zwischen Kunde und Produktentwicklung
	 Teilnahme als Repräsentant auf Messen

IHR PROFIL 
	 ��Erfolgreich abgeschlossene kaufmännische oder technische Ausbildung mit Weiterbildung zum 

Fachwirt oder Techniker bzw. vergleichbarer Werdegang
	 ��Ausgeprägte Affinität zu Verkauf, Service und der Entwicklung von Lösungen technischer  

Produkte
	 ��Freude am direkten Kundenkontakt sowie Bereitschaft für Vertriebsaußendienst 
	 ��Ausgeprägtes kaufmännisches und technisches Verständnis 
	 ��Kundenorientiertes Denken und Handeln
	 ��Selbstständige, zielgerichtete und organisierte Arbeitsweise
	 ��Teamfähigkeit und sicheres sowie selbstbewusstes Auftreten
	 ��Reisebereitschaft und PKW Führerschein
	 ��Gute Englischkenntnisse

DARUM G.RAU 
	� Attraktive & überdurchschnittliche Vergütung gemäß Tarifvertrag, tolle Mitarbeiterangebote, Mitarbeitervertretung durch den Betriebs-

rat, diverse Sonderzahlungen wie Urlaubs- & Weihnachtsgeld, Bäckerservice, Kantine, 35h Woche, 30 Tage Urlaub, Zuschuss zur  
betrieblichen Altersvorsorge, Firmenevents und vieles mehr.

als PROJEKTLEITER VERTRIEB
MED. KOMPONENTEN 

M/W/D

FÜR DEN BEREICH MEDIZINTECHNIK

FASZINATION MEDIZINTECHNIK
Als einer der Marktführer im Bereich Medizintechnik fertigen wir seit 30 Jahren Vorprodukte und Komponenten aus Sonderwerkstoffen, die zu 
lebensrettenden Medizinprodukten weiterverarbeitet werden. Hierbei bewegen wir uns in einer extrem spannenden und schnell wachsenden-
Branche.


